
筆で書く大型POP広告[実習]

セミナー講師承ります

おカネがかからず､即効果がある販促おカネがかからず､即効果がある販促

  電話0735-21-5660　またはメール　maezawa@zb.ztv.ne.jp 

　マエザワプラン　前沢しんじ　和歌山県新宮市下田1-7-36

  ホームページは　http://maezawa-plan.jp/

★セミナー実績★

・和歌山･三重県の顧問先で社内研修を500回以上実施

・税理士事務所様(大阪)「ロス退治術」

・和歌山商工会議所様「売れる儲かる販促キャンペーン」

・福井県鯖江市商工会議所青年部様「ロス退治術・活性化」

・宮城県仙台市大手ＦＣ加盟店様「ロス退治術・情報共有」

・和歌山県内小売業様定期セミナー講師、他

★著作★

・売れる！儲かる！販促キャンペーン実践法(同文舘出版)　

・雑誌「月刊商業界」に特集執筆寄稿多数

・他、メルマガ、ビジネス著作、エッセイなど著作多数

■セミナーの内容

（準備編）

・道具を揃える（100均で全部そろう）

　　丸筆　平筆　ポスターカラー各色　模造紙

・まずは何を売り込みたいかを決めよう

・キャッチコピーとタイトルを決める

・品名・価格などを決める

（実技編）

・全体のレイアウトを考えながらコピー用紙に

　イメージを描く

・それをもとに模造紙に鉛筆で下書きをする

・ポスターカラーを水で溶き用具を整える

・配色を考えながら書く

・化粧をすると映える

・取り付ける（場所が大事・取り付け方法）

・その他ＰＯＰ広告制作のコツやポイント、効

　果のあった販促ヒントなどもお話しします

講師プロフィール
販促･活性化アドバイザー前沢しんじ

★前沢しんじのセミナーは各地で大好評をいただいています

★セミナー後､すぐ活用できるテキスト付きです

★セミナー講師料金15万円

お問合せ
ご依頼は

交通費･宿泊費別途(約2時間)

筆で書く大型ＰＯＰとは？

和歌山のスーパーオークワ勤務を経て独立。

販促企画の事務所を起業。以来30年以上顧

問先の食品チェーン店などでさまざまな売上

げ・利益増加策を展開し､全店を30年にわたっ

　て地域一番店に導いた。得意分野はロス退治(利益増加戦略)、

　販促キャンペーン(地域一番店戦略)。

コンビニの店頭は幕やポスターやのぼりであふれています。
それは店頭がタダで使える最大の広告スペースだからです。
しかしコンビニのような幕やのぼりは費用がかかります。

そこで手作りの大型ＰＯＰ広告を活用しましょう！
大きな紙に筆でバーンと書くのです。これなら目立つ上にほ
とんどタダで、すぐできるのです！筆で書いた大型のＰＯＰ
は他ではほとんどやっていません。やれば必ず目立ちます。

筆で書いた手作りのＰＯＰはインパクトがあります。きれい
なポスターやプロが書いたＰＯＰ広告より、お客様の心にズ
ドーンと飛び込むのです。字が下手でも全然ＯＫです。
ＰＯＰ広告は勢いで書くものです。
誰でも書けるように指導します

お客様が来店したとき、あるいはお店の前を通る人に向けて、
いま売りたい商品を、店頭で大きくアピールしましょう。

小売業、サービス業だけでなく色々な業種で役に立ちます。

■その効果はしっかり出ています（食品スーパー店長さんの声）
「前沢さん、すごいです。あのＰＯＰ貼り出しただけでまぐ
　ろが売り切れて2回追加注文しました！」
「みかんの地方発送の注文が一気に20箱ありました！」
「サッサと書いて貼り出しただけで、干物の詰め合わせがい
　つもの倍以上売れました」

★誰でも書けます！
こんなPOPです(約110ｃｍ×80cmのビッグサイズ)


